
Discount on Other Item là một hình thức giảm giá trong VHTerp cho phép áp dụng chiết khấu
lên một sản phẩm hoặc dịch vụ khác dựa trên việc mua sản phẩm/dịch vụ hiện tại. Điều này
thường được sử dụng trong các chương trình khuyến mãi kiểu như "Mua 1 sản phẩm, giảm giá
cho sản phẩm khác".

1. Kích hoạt khi mua một sản phẩm cụ thể:
Một sản phẩm/dịch vụ (gọi là Item A) được thiết lập để kích hoạt chiết khấu.

2. Giảm giá trên sản phẩm khác:
Khi Item A được thêm vào đơn hàng, hệ thống tự động áp dụng chiết khấu lên sản
phẩm/dịch vụ khác (gọi là Item B).

3. Dựa trên điều kiện cụ thể:
Chiết khấu có thể được dựa trên:

Số lượng: Mua một số lượng nhất định của Item A để được giảm giá Item B.
Giá trị: Đạt một mức giá trị cụ thể của Item A để được giảm giá Item B.

Chương trình khuyến mãi:
Mua 1 cái áo sơ mi (Item A) sẽ được giảm 20% giá quần jeans (Item B).

Discount on Other Item -
Chiết khấu chéo

Discount on Other Item(Chiết khấu
chéo) là gì?

Cách hoạt động của Discount on
Other Item

Ví dụ về Discount on Other Item
Ví dụ 1: Mua 1, giảm giá sản phẩm khác



Kịch bản:
Khi khách hàng thêm 1 cái áo sơ mi vào đơn hàng, hệ thống tự động giảm 20% giá
quần jeans nếu có trong đơn hàng.

Chương trình khuyến mãi:
Mua từ 10 chiếc điện thoại (Item A) sẽ được giảm 30% giá của 1 tai nghe Bluetooth (
Item B).

Kịch bản:
Nếu khách hàng mua 10 chiếc điện thoại, chiết khấu 30% được áp dụng cho 1 tai
nghe Bluetooth.

Chương trình khuyến mãi:
Nếu mua sản phẩm Item A với tổng giá trị trên 5 triệu, giảm 50% cho sản phẩm
Item B.

Kịch bản:
Khách hàng mua 2 máy xay sinh tố (tổng giá trị 5.5 triệu), chiết khấu 50% được áp
dụng cho sản phẩm nồi cơm điện (Item B).

1. Đi đến Pricing Rule:
Vào Selling > Pricing Rule > New.

2. Chọn điều kiện áp dụng:
Trong phần Apply On, chọn Item Code cho Item A.
Ở phần Applicable For Other Item, chọn mã sản phẩm Item B sẽ nhận chiết
khấu.

3. Đặt điều kiện:
Condition Type:

Based on Quantity: Dựa trên số lượng mua Item A.
Based on Net Total: Dựa trên giá trị mua Item A.

Discount: Chọn loại chiết khấu (theo % hoặc số tiền cố định).
4. Xác định phạm vi áp dụng:

Chọn nhóm khách hàng, ngày áp dụng hoặc loại hình giao dịch nếu cần.
5. Lưu và kiểm tra:

Lưu và kiểm tra chương trình khuyến mãi khi tạo đơn hàng hoặc hóa đơn.

Ví dụ 2: Mua số lượng lớn, giảm giá sản phẩm khác

Ví dụ 3: Đạt giá trị mua, giảm giá sản phẩm khác

Cách thiết lập Discount on Other Item
trong VHTerp



1. Khuyến khích mua hàng chéo (Cross-selling):
Tăng doanh số bằng cách thúc đẩy khách hàng mua thêm các sản phẩm khác.

2. Tăng sự hài lòng của khách hàng:
Mang lại lợi ích trực tiếp, khiến khách hàng cảm thấy giá trị hơn khi mua hàng.

3. Quản lý dễ dàng:
VHTerp tự động áp dụng chiết khấu, giảm sai sót và công việc thủ công.

4. Linh hoạt trong thiết lập:
Có thể áp dụng cho bất kỳ loại sản phẩm hoặc điều kiện mua hàng nào.

Discount on Other Item là một công cụ mạnh mẽ để doanh nghiệp tạo các chương trình khuyến
mãi thông minh và linh hoạt, giúp thúc đẩy doanh số và tăng tính cạnh tranh trên thị trường. Việc
thiết lập chính xác trong VHTerp sẽ giúp doanh nghiệp quản lý hiệu quả hơn các chương trình
khuyến mãi này.

Lợi ích của Discount on Other Item
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