
Cả hai đều liên quan đến lợi nhuận của doanh nghiệp.
Đều được tính dựa trên doanh thu và chi phí sản xuất/sản phẩm.
Đều giúp đánh giá hiệu quả kinh doanh của một công ty.

Tiêu chí Lợi nhuận biên (Margin Profit) Lợi nhuận gộp (Gross Profit)

Định nghĩa Tỷ lệ phần trăm giữa lợi nhuận và
doanh thu.

Chênh lệch giữa doanh thu và chi phí
trực tiếp.

Công thức tính Lợi nhuận biên (%) = (Lợi nhuận
gộp / Doanh thu) × 100

Lợi nhuận gộp = Doanh thu - Giá
vốn hàng bán (COGS)

Đơn vị tính Tỷ lệ phần trăm (%) Giá trị tuyệt đối (VND, USD,...)

Ý nghĩa Đo lường hiệu suất lợi nhuận trên
doanh thu.

Xác định tổng lợi nhuận thu được từ
hoạt động bán hàng.

Dễ hiểu Giúp so sánh hiệu suất lợi nhuận giữa
các doanh nghiệp hoặc sản phẩm
khác nhau.

Chỉ phản ánh con số lợi nhuận tuyệt
đối mà công ty kiếm được.

Lợi nhuận biên và lợi nhuận
gộp(Margin Profit, Gross
Profit)

�� Điểm giống nhau

�� Điểm khác nhau

Ví dụ cụ thể
Công ty bán 1.000 sản phẩm với giá 200.000
VND/sản phẩm



Tổng doanh thu: 1.000 × 200.000 = 200.000.000 VND
Chi phí sản xuất (COGS): 1.000 × 120.000 = 120.000.000 VND
Lợi nhuận gộp: 200.000.000 - 120.000.000 = 80.000.000 VND
Lợi nhuận biên: (80.000.000 / 200.000.000) × 100 = 40%

Lợi nhuận gộp: Là số tiền thực tế doanh nghiệp kiếm được sau khi trừ đi chi phí sản xuất.
Lợi nhuận biên: Là tỷ lệ phần trăm của lợi nhuận trên doanh thu, giúp đánh giá hiệu suất
sinh lời.

�� Lợi nhuận gộp giúp biết doanh nghiệp kiếm được bao nhiêu, còn lợi nhuận biên giúp
đánh giá mức độ hiệu quả của lợi nhuận đó!
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